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¢Qué es la barra de porcentaje dentro de eGO Real

Estate?

La barra de porcentaje es una excelente e importante alerta visual para que los
usuarios de eGO puedan supervisar el relleno de informacién en las diferentes
pestafas.

Esta barra esta disponible en las siguientes pestanas de eGO:

Oportunidades | Inmuebles | Contactos

En todos estos campos es posible definir el grado de relleno, definiendo
pequefios checklists de relleno (algunos Obligatorios y otros Criticos), que
deben ser cumplidas para que la Oportunidad, el Inmueble o el Contacto
queden completos al 100%.

CONSEJO I: Acuérdate que eGO Real Estate es una poderosa plataforma de
Gestion Inmobiliaria. Cuanto mas completos estén los campos asociados,
mejores seran los resultados obtenidos en las diferentes busquedas elaboradas.

CONSEJO II: Predefine los campos de relleno Criticos y Obligatorios para
cada uno de estos elementos, para que todos los colaboradores de la agencia
que trabajan Oportunidades, Inmuebles o Contactos, cumplan los criterios
de insercion de informacion establecidos.

Modificar los campos que definen la tasa de utilizacion de un contacto
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CONSEJO III: La definicion de estos criterios de relleno te permite también
utilizar el filtro de busqueda avanzada en las Oportunidades, Inmuebles y
Contactos, ya que puedes hacer la busqueda de acuerdo com los campos
Criticos (rellenados o no rellenados).
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Ejemplo: La eleccidon de campos para definir el nivel de relleno es de extrema
importancia: En determinados portales inmobiliarios es necesario tener algunos
campos rellenados para poder publicar inmuebles.

En el caso de que el portal inmobiliario solo publique inmuebles que tengan la
geolocalizacion rellenada, es importante que, en las definiciones de relleno, el
campo “Coordenadas GPS" esté clasificado como Obligatorio.



Como cambiar los campos que definen el porcentaje de relleno en las

Oportunidades, Inmuebles y Contactos

1 - Entra en la pestafa de los Contactos (u Oportunidades, o Inmuebles) y haz
clic en el simbolo de relleno.
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2 - Aparecera una popup con indicacién de cual es el nivel de relleno de los
campos (Obligatorios o Criticos) que aln no estan rellenados.
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3 — Para Definir o Cambiar las configuraciones de relleno, haz clic en
“Modificar los campos que definen la tasa de utilizacién de un contacto”
y tendras una serie de campos que puedes definir como campos de relleno
Obligatorio o Critico. Al final, haz clic en “Guardar”.

Modificar los campos que definen la tasa de utilizacién de un contacto
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Descubre mas en: http://academia.es.egorealestate.com/

Para cualquier otra pregunta contactanos a través de: support@egorealestate.com
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